在温州有一个牛排馆.老板起初把自己的店装修的非常的豪华.由于老板只懂做牛排不懂营
销！开店一个月过后！由于没有名气.牛排店摇摇欲坠.正在老板发愁无奈之下.这时候一个
懂得借力的高手来到这家牛排店.了解了老板的实际情况.给老板出了一套营销方案.奇迹
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般的客满为患.老板大喜！
牛排馆的营销方案如下：由于这个牛排店所在位置比较繁华.这个营销高手根据人流设计了
一套方案，
第一：去浙江义乌购买了一些银饰品配件.然后请了几个大妈组装这个饰品.从配件到组装
一个饰品手链成本5毛钱左右，作为牛排馆抓潜赠品， 第二.找到老板合作.给老板说我们
合作.我去帮助你送这个手链.如果成交一盘牛排.你要给我百分之十的利润.老板很爽快的
答应了！
其实这个借力高手做法非常的简单！他找了一个广告店设计了一些免费可以获取68元的手
链的领取卷.然后找了一家摄影店把这个手链拍摄的非常漂亮！
第三：去人群比较多的地方.开始送这个领取卷，在送的时候一边拿着摄影非常漂亮的照片
给路人看.然后说：“ 只要你拿着这个免费的领取券去这家牛排馆.我们免费送你一个价值68
元的银手链.”
第四：送银手链的时间一定要在中午.或者晚上吃饭的时候才送.一般其他时段不会送.因为
中午大家都要吃饭.加上来到这家牛排店.领取价值68元的手链.因为是吃饭时间，有一部分
人就会留下来吃牛排。
就这样的策略.送68元的手链.吃38元的牛排.这家店在一个星期后吃客爆满.当然这个借力
高手也赚了很多钱。
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