有个湖南的女孩准备在湘覃开一家休闲运动服饰商店。她觉得自己没钱开不起来。
 
我说，卖东西得有地方啊，你的风险是租了房子但没有销售。你先找货源，你先找到一件肯定能卖的服装，再去湘覃去找几家这样的商店，肯定有很多家已经开了的。
 
你去找那些相对比较成功的，地点比较好的。跟他们说，我有一件运动服装，这个东西一定能销售。你在卖衣服的地方腾出一个位置来，衣服我来买，货款我来付，这衣服的成本我跟你说明白，如果卖了一件，利润我跟你对半分。假如你问三个说不定有两个愿意的。
 
如果你的眼力真的很差，说真的，你的风险更大。如果你的眼力不错，这件卖得很好，老板也赚了不少钱。过几天你又找来一件跟老板说，能不能再给我腾一个地方，结果这件又卖得不错。过不了多久，他这个角落全归你啦。
 
你可以把这个模式放到别的商店里复制，你就把这些老板变成你的代理商了。如果这时候你再想开商店，就有了钱，也有了资本。所以有很多很多的方法，这样的话你就能零成本零风险就把这件事情启动了。
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