有很多的店铺都在开门做生意.这些老板都有自己空闲的位置.比方办公桌.餐桌.还有一些
大型的商家店里都有收银台.这些地方都是流量很大的，而且跟客户有近距离的接触，我们
可以借用这些地方做广告.
比方饭店，我们可以租用他们的墙体做广告.每个月只需要50元.一年给你600元.半年付款一
次.首先你要找那种生意一般的（谈成的几率很高）.收银台我们租他桌子上的一个位置放我
们的名片.或者放我们的宣传单.一个月20元到50元.还有小区门口的便利店.小区的人都会
光顾他们的生意.在光顾的同时也会拿走一些名片.或者是宣传单.这时你就可以把自己的业
务附带进去.
我们曾经将此策略应用在一个卖机票的公司.我们找了一些茶叶店.小吃店.还有足浴店，宾
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馆等几十个商家.一个月支付5000元的租金.瞬间就有很多的商家都在为我们派发宣传单.而
且客户都是非常的精准。比起他们以前在电视媒体和报纸上打广告，费用节省了80%，成交
率提升了1000%。
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